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COMO IMPORTAR BIEN
DESDE ASIA

Para una empresa es tan importante
saber vender como saber comprar. ¢Es su
compaiia eficiente en las compras?

A veces sucede que la empresa optimiza
al maximo sus recursos de cara a la venta,
pero ¢sabe si trabaja con el mejor
proveedor posible? Probablemente ese
proveedor se encuentre en Asia, no sélo
por la calidad del producto sino también
por el precio.

Una vez que decide importar desde Asia,
¢como gestiona la calidad de sus
compras en origen? Hay muchas formas
de Facilitar este proceso y queremos a
que aprenda cémo. ;Ha pensado en el
outsourcing para su plataforma de
compras en Asia?.

;A QUIEN VA DIRIGIDO?

Profesionales en areas de logisticay
compras que trabajan de manera
independiente o como parte de

una empresa:

 Emprendedores que deseen importar
desde Asia como parte de su proyecto
de negocios.

* Directores y gerentes de empresas
que consuman o quieran mejorar sus
costes comprando materia prima o
productos terminados de Asia.

* Participantes en cualquier punto de la
cadena de suministro de las empresas.

* Toda persona interesada en los temas
de negocios entre Espanay Asia.

DESCRIPCION

Asia es la Fabrica del mundo.

Queremos que aprenda a optimizar sus
compras con este continente,
manteniendo una relacién directa
comprador - fabrica, haciendo frente a las
barreras que este mercado impone con
una estructura eficiente y localizando las
mejores oportunidades, siendo
proactivos en Asia.

Con este seminario, Asia es facil le
acerca los procedimientos generales
necesarios para iniciar un proceso de
importacién desde Asia, asi como un
panorama general de la cultura de
negocios y técnicas de negociacion,
ademas de conocimientos bésicos para
los tramites aduanales.

» Cémo los espanoles se relacionan con
la cultura asiatica para los negocios,
incluyendo técnicas de negociaciony
etiqueta empresarial.

» Comprenda el proceso de importacion
desde Asia, de su origen a su finalizacién.

» Evite caer en fraudes en situaciones
adversas.

* Aprenda a cémo intervenir en el proceso
de importaciéon para mejorar condiciones,
plazos, pagos, etc.

« Utilice la tecnologia para el control de
su produccién en Asia.



PROGRAMA

1. Entorno
* Mercado global
 Importancia de Asia

2. Competitividad

« Compras para la mejora de
la competitividad

 Actores en el proceso de compra
« COmo se compra vs como se vende

3. Requerimientos, barreras y costes en
la importacion

4. Conclusiones

AGENDA

9:15-9:30

Bienvenida

9:30-9:40

Presentacion de la ponencia por el
Director Gerente de la Fundacién Hélice

9:40-11:00
* Presentacion de Asia es facil
» Mercado Global y Competitividad

* Los modelos de compra en la
importacién

* Requerimientos y barreras

11:00-11:30
Desayuno / Networking

Ponentes:

* Sr. D. Pedro Arias,

Director Comercial de Asia es facil
* Sr. D. Bernardo Hortelano,

Delegado para Sevilla de Asia es facil

* Sr. D. Arturo de Vicente,
Director Gerente de la Fundaciéon Hélice




