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ALAVA INGENIEROS TRIPLICA LAS VENTAS INTERNACIONALES EN
2013 Y LOGRA UN CRECIMIENTO DEL 4% EN SU FACTURACION

La compaiia espafiola, referente en el campo de laingenieriay suministro
de alta tecnologia para diferentes sectores, logré contratos fuera de
Espafia en el dltimo ejercicio por mas de tres millones de euros,
principalmente en América Latina.

Alava Ingenieros cerr6 2013 con una facturacion de 33,5 millones de
euros y logro triplicar sus ventas en los mercados exteriores, que ya
representan un 10% del global de los ingresos de la empresa.

Con una plantilla de 145 profesionales y delegaciones en Madrid,
Barcelona, Zaragoza y Lisboa, la compafiia centra su oferta de productos
y soluciones tecnoldgicas para las areas de Seguridad, Defensa, Medida,
Ensayo, Comunicaciones y Mantenimiento Predictivo.

Este extenso portfolio de soluciones le ha permitido estar presente y
consolidarse como una empresa de referencia no sélo en sectores
tecnoldgicos como Centros de Ensayo e Investigacion, Ingenieria Civil o
Universidades, sino también en otros como Automocién, Aeroespacial,
Seguridad, Defensa, Financiero y Servicios de la Administracion.

Madrid, 24 de marzo.- El Grupo Alava Ingenieros, especializado en servicios
de alta tecnologia para diferentes sectores y referente en el &mbito nacional y
europeo en el campo de la ingenieria y suministro de nuevas tecnologias en
medida y ensayo, ha dado un paso firme por la internacionalizacién y el
aumento de su presencia en el mercado exterior tras incrementar en 2013 sus
ventas de manera espectacular en este area. La compariia espafiola cerro el
ultimo ejercicio con una facturacion total de 33,5 millones de euros, un 4% mas
con respeto al afio 2012, en el que facturé 32,2 millones de euros.

En 2013 Alava Ingenieros logré diferentes contratos fuera de Espafia,
principalmente en Latinoamérica. Su apuesta por creer en el ambito
internacional le ha llevado en este dltimo afio a triplicar sus ventas en el
extranjero hasta alcanzar los 3,2 millones de euros actuales de facturacion
directa. Esta cifra representa ya casi el 10% del global de los ingresos de la
empresa, un 6,4% mas que el ejercicio anterior. El volumen de negocio exterior
total de la compafiia supera los 10 millones de euros incluida la facturacion de
sus ventas indirectas.



Este crecimiento en las ventas internacionales de la empresa se ha acentuado
de manera exponencial en el ultimo lustro, en el que los ingresos derivados de
los contratos en el exterior experimentaron un gran aumento.

En este Gltimo afio, Alava Ingenieros ha centrado su actividad internacional de
manera especial en América Latina y el Norte de Africa, donde ha desarrollado
diferentes proyectos y trabajos en Argentina, Brasil, Pera, Costa Rica, Panama,
Guatemala, El Salvador, Honduras, Nicaragua, Tunez y Argelia, entre otros. La
compafia prevé seguir incrementando su presencia en el exterior gracias al
desarrollo de su plan estratégico de internacionalizacion y a un aumento de su
cartera de proyectos en areas y paises de interés estratégico.

Entre los principales objetivos de la empresa para 2014 destacan la
consolidaciéon y ampliacion de sus trabajos en América Latina y Norte de Africa,
en los que centrara su foco de expansion internacional, asi como afianzar su
actividad en Espafia y Portugal, donde se ha convertido en una firma lider en
sus distintos ambitos de actuacion.

“Nuestra condicibn como empresa especializada en el suministro de nuevas
tecnologias e ingenieria en diferentes sectores industriales y tecnoldgicos y
nuestra amplia experiencia en este campo nos hace posicionarnos como el
aliado perfecto para las grandes compafiias en otros paises y zonas
geograficas del ambito internacional”’, sefiala José Maria Almazan Goémez,
director de Estrategia y Desarrollo Corporativo.

La companiia tiene previsto reforzar su implantacion internacional con la puesta
en marcha de distintas actuaciones, entre las que encuentran la apertura de
nuevas delegaciones en paises del exterior y el establecimiento de acuerdos
con otros partners tecnoldgicos internacionales.

El mejor portfolio de soluciones tecnoldgicas

Con mas de 40 afios de experiencia en el suministro de alta tecnologia para las
empresas y entidades mas destacadas del &mbito nacional y europeo y
proyectos desarrollados en numerosos paises, Alava Ingenieros se ha
convertido en todo un referente en el sector gracias a su amplia cartera de
soluciones y capacidades tecnoldgicas especificas, que le permiten cubrir
practicamente cualquier necesidad del mercado y ofrecer el mejor servicio a
sus clientes.

La compafiia, que cuenta con una plantilla compuesta por 145 profesionales
expertos en diferentes materias y dispone de sedes en Barcelona, Zaragoza,
Madrid y Lisboa (Portugal), centra su oferta de productos, equipos y sistemas
para las areas Seguridad, Defensa, Medida, Ensayo, Comunicaciones y
Mantenimiento Predictivo. Este extenso portfolio de soluciones le ha permitido
estar presente y consolidarse como una empresa de referencia no sélo en
sectores tecnoldgicos como Centros de Ensayo e Investigacion, Ingenieria Civil
o Universidades, sino también en otros como Automocién, Aeroespacial,
Seguridad, Defensa, Financiero y Servicios de la Administracion.



La firma cuenta con los productos y tecnologias mas destacados relacionados
con las areas de meteorologia, nanotecnologia, acustica y vibraciones,
sensores, adquisicion de datos y calibracion; mecanica de fluidos,
oceanografia, monitorizacion ambiental, termografia, foténica, tecnologias de
vision e imagen, atmosfera inerte, vision artificial, ensayos eléctricos y
electromagnéticos, aviénica y componentes para vehiculos aéreos no
tripuladas (UAVS) y sistemas para ensayos industriales (ambientales, de
inspeccidn no destructiva de materiales, etc.), entre otros.

Alava Ingenieros, ademas, ha extendido su actividad mas alla del suministro de
alta tecnologia para las grandes compafias del sector, aportando nuevos
servicios de valor afiadido y enfocandola al asesoramiento técnico y
acompafnamiento al cliente, ofreciéndole respuestas integrales a su demanda
qgue incluyen no solo la tecnologia sino todo el proceso de aplicacion:
diagnéstico, respuesta, implantacion, seguimiento, formacién y soporte técnico
postventa. Este valor afiadido le permite adaptarse a las necesidades
especificas de cada proyecto y desarrollar contratos y trabajos “llave en mano”
que incluyen tanto el suministro como la instalacion y puesta en marcha de las
nuevas tecnologias.
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